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Un nouveau club
régional des acteurs de
I'hahitat du Nord - Pas-
de-Calais

Le logement est une des
toutes premiéres
préaccupations des
Frangais et, en consé-
quence, des elus locaux.
('est pourquoi une dizaine
de réseaux régionaux de
I'habitat se sont mis én
place depuis ces quatre
derniéres années. lls sont
soutenus par ['Union
Sociale pour I'Habitat, |a
Caisse des Dépbts, les
grandes associations
d'élus locaux....

Ft ¢'est aussl dans cette
dynamigue gu’est crée le
"Club Régional des
Acteurs de I'Habitat du
Nord - Pas-de-Calais".

il est lancé & l'initiative

du Réseau des
Agglomeératicns de
Flandres, du Hainaut, de
I'Artois Et du Littoral
(RAFHAEL), de
I'Association Regionale
pour I'Habitat du Nord-
Pas-de-Calais et la Caisse
des Dépdts. «ll implique
les élus locaux mais aussi
toutes celles et ceux qui
contribuent aux réflexions
ainsi gu'aux actions dans
ce secteur clé gu'est le
lcgement, expliguent
Wulfran Despicht, maire-
adjoint de Dunkergue,
vice-président du Conseil
regional Nord-Pas de
Calais, Jogl Varlet,
president de I'asscciation
régionale pour I'habitat du
Nord - Pas-de-Calais et
Dominique Mirada,
directeur régional de la
Caisse des Dépots du
Nord - Pas-de-Calais.

Le lancement officiel aura
lieu le lundi 4 octobre
2010 de 10h00 a 12h30, a
'Hotel de Viile de
Tourcoing. Le theme
abordé sera :«les
politiques locales de
I'habitat a I'lheure des
réfarmes : quels grands
enjeux pour le Nord - Pas-
de-Calals 7=,
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ACTUALITE

Pour accélérer la commercialisation
le «relooking» de bureaux

Des bureaux ont été totalement rénovés pour proposer une offre

«inédite». Résultat

une commercialisation en un temps record.

Tostain & Laffineur nous explique la recette de ce reméde
«anti-vacance» de bureaux.

Racheté il y a un an et demi par
un investisseur privé, le site
«Les Miroirs du Sart» construit
en 1975 comprend 3 0600 m’ de
bureaux 2 Wasquehal. Uensem-
ble a été entitrement rénove a
I'intérieur, avec des matériaux
haut de gamme. 1l a accueilli
son premier occupant en no-
vembre dernier.

Et il est rempli a2 100%.

Une réussite quexplique
Hugues Laffineur, du cabinet
Tostain & Laffineur Real Es-
tate :«il n'y a pas plus banal
qu'un plateau de bureaux avec
ses dalles de moquette bleue et
ses murs périphériques blancs,
il éuait temps de proposer
quelque chose de différent». Les
travaux menés poursuivaient un
objectif : «proposer une offre
attractive et inédite en terme
d'aménagement intérieur et ré-
pondant a une réelle demande».

disponible

MISSION §
ACCOMPLIE =

Avant de metire en localion, une rénovation totale de l'intérieur o & réalisée

avec des matériaux haut de gamme.

«Nous souhaitions améliorer le
cadre de vie quotidien de nos
salariés. Non seulement ces bu-
reaux sont fonctionnels, mais
en plus ils sont beaux, cela pour
un loyer équivalent a toutes les
surfaces que nous avions pu vi-
siter précédemments», déclare
Sébastien Pozzi, responsable
des moyens généraux de Riso
France, le dernter occupant,

«Mission accomplie» et figrement proclamée.

qui a signé le mois dernier les
tout derniers 230 m* disponi-
bles.

«Proposer une offre
attrative et inédite»

«Avec cet exemple des Miroirs
du Sart, il semblerait que le
relooking de bureaux soit une
des solutions pour parer a la
vacance des immeubles et des
surfaces 2 louer. Avant de faire
leur choix, les entreprises
voient un nombre important de
locaux et ne retiennent que les
surfaces o1 'on se sent bien dés
le premier coup d'eeil», sou-
ligne Lény Hénon, consultant
chez Tostain Laffineur.



